ref-id-1997

485- 001- 001

St | cveOPRRIERE ADRIATICO ASCOLI E SAN BENEDETTEY. 5 iieea

RS,
Dir. Resp.:Giancarlo Laurenzi Estratto da pag.:7
Sezione:CAMERA DI COMMERCIO DELLE MA...  Tiratura: 2.390 Diffusione: 13.389 Lettori: 53.948 Foglio:1/1
Il seminario

MeetInMarche
Imprese locali
fanno affari
con I'Europa

Positiva la due giorni a Colli
L’obiettivo & vendere all'estero

COLLIDEL TRONTO Successo per le due agroalimentarie della moda e tourin l'assessore regionale allo Sviluppo
giornate di incontri di MeetInMarche aziendedel territorio. L'Italia & nota per economico Andrea Antonini. «Far
grande incoming peri settori prodottidialta qualita, duraturi su cui conoscerele nostre eccellenze, farle
agroalimentare, mobile emoda investire, e le Marche agli occhidi tuttii toccare con manoa buyer internazionali

organizzatodallaCameradicommercio  buyerhannole caratteristichedelmade  éfondamentale».
conlesueaziendespeciali. Presenti50i  inltaly. Lastilista svedese che producele

buyer dill Paesi europei e 140 imprese sueborseinToscana (traiclientihala

marchigiane. «Larisposta delleimprese ~ futurareginadiSvezia) ora guardaalle

marchigiane éstata prontaepositiva.C'e  Marche;il buyer belga che cercavaun

consapevolezzanei nostriimprenditori produttoredi olive in salamoia in vetro

dellanecessita distare nei mercatiesteri ~ appenamesso piedea Colli ha trovato

con maggiore forza proprio oracheil l'azienda giusta: in poche ore si sonogia
momento economico e politico & cosi intrecciate nuove relazioni d'affari.
complessoe incerto» commenta il Zuzana Slamokova, project manager
presidente di Camera Marche Gino della Camera italo ceca spiega: «Il Made
Sabatini. Laformula dell'incoming ha inItaly equivale a una certificazionedi
previstosiai tradizionali incontri di qualitd». A portareilsuosaluto

affarib2b, sia 'esposizione dei prodotti
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